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• Comprendre le contexte de la pré-évaluation

• Réfléchir aux questions clés d’une pré-évaluation d’un 

dossier (en amont d’une déclaration d’invention ou 

d'innovation potentielle)

• Débuter l'élaboration d’une grille d’analyse
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Objectifs de la capsule
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Le cycle infini de l’innovation
Rôle essentiel des courtiers dans la sensibilisation, le repérage et 
la transmission d’information pour soutenir ce cycle.



Processus de développement des innovations

Phase 1: 

Phase 2: 

Identifier

Évaluer

Développer

Partenariat/
Entrepreneuriat

Pré-commercialisation

Axelys - Maximiser les retombées de la recherche publique 4

Établissements et Courtiers

Établissements, Courtiers & GP

GP & DDA

DDA & Entreprenariat

Partenaire
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Rôle des courtier.ères d’innovation

Sensibiliser les chercheur.es aux opportunités de la valorisation de leurs résultats de 
recherche 

Repérer des inventions, des créations et des projets prometteurs, et encourager leur 
déclaration à leur établissement de rattachement

Disséminer l’intelligence d’affaires pour encourager les chercheurs, qui le souhaitent, à 
orienter leurs travaux vers des besoins du marché ou des enjeux sociétaux

Informer les chercheur.es et faire des liens  avec ceux-ci lorsque des entreprises ou des 
organisations sont à la recherche de solutions ou d’innovations ciblées

Diffuser les appels à projets en soutien à la maturation technologique ou en Société et 
Culture
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Livrables et Indicateurs du MEI

Nombre et types d’activités de sensibilisation et de repérage d’inventions et de créations

Nombre de professeurs-chercheurs rencontrés

Nombre de pré-évaluations effectuées par les courtiers d’innovation

Nombre de déclarations d’inventions et de créations suscitées

Nombre de professeurs-chercheurs déclarants une invention, un logiciel ou une oeuvre
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QUESTIONS CLÉS POUR la PRÉ-ÉVALUATION 

 QUESTION 1 sur l’intérêt des inventeurs

 QUESTION 2 sur les droits de PI

 QUESTION 3 sur la TECHNOLOGIE (ou innovation non technologique)

 QUESTION 4 sur les MILIEUX PRENEURS
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QUESTIONS 1 sur l’intérêt des inventeurs

– Quel est votre intérêt de déclarer votre invention? 

 La protection de la PI (ex: obtenir un brevet si invention technologique) 

 Recherche de financement (diversifier sources de fonds)

 Commercialiser l’invention auprès de partenaires potentiels 

 Impact dans la société (concrétiser leur résultats de recherche)

 Création d’une start-up

 Niveau d’implication (externalisation ou collaboration)
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QUESTIONS 2 sur les droits de PI

a) Avez-vous déjà divulgué l’invention? 

b) Avez-vous des urgences pour une publication/présentation dans les prochains mois? 

c) Droits de tiers? Valider la chaîne de titre (inventeurs vs collaborateurs)

Des droits de PI doivent (ou devront) appartenir à l’établissement avant l’envoi de la DI chez 

Axelys. 

Exemples de questions pour évaluer les droits de tiers:

– Avez-vous des subventions liées à votre invention, e.g., des contrats de recherche avec des 

compagnies ou est-ce que votre invention (en total/une partie) a été déjà licenciée?
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QUESTION 3 sur la TECHNOLOGIE ou innovation non-
technologique
a) Quel est le stade de développement de l’invention? Par exemple, des résultats démontrant 

un avantage, un prototype, le fonctionnement (pas juste une idée).

b) Incrémentale ou innovation de rupture potentielle?

c) Selon vous, quels sont les aspects inventifs (ou nouveauté) de votre invention/création?

d) Avez-vous une idée spécifique de l’utilisation en termes de domaine d’application? (Valider 

la proposition de valeur).
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QUESTION 4 sur les milieux preneurs
a) Avez-vous eu des discussions avec des organisations afin d'évaluer leur intérêt pour 

l'invention ? 

b) Si non, quels partenaires peut être intéressés par votre invention/création? 

c) Pourquoi ils auraient un meilleur produit/service avec la techno (avantage compétitif) ?

d) Pouvez-vous nommer les produits ou services compétiteurs dans le marché ?

e) Qui est le leader dans le domaine à l’heure actuelle (chercheur et/ou compagnie) ? 

f) Création d’une Startup? Niveau d’implication des inventeurs (e.g., un étudiant?) 
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CONCLUSION

– Validation de « Go/No-Go » avant de transmettre une DI chez Axelys: 

 Comprendre l’intérêt des inventeurs

 Confirmer les droits de PI (info très importante)

 Vérifier l’état d’avancement de la technologie

 Évaluer la possibilité de déploiement et ou de commercialisation auprès de partenaires 

potentiels; ou

 Création d’une start-up.
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Merci
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